DA DE
NEGOCIOS

Como conectar empresas
e gerar negoécios!

Autor: Sergio Torres

Empresario, Palestrante, Escritor e Consultor



ORGANIZE UMA RODADA DE
NEGOCIOS COM SUCESSO!

Direitos Autorais:

Copyright © 2018 RODADA DE SUCESSO
WWW.RODADADESUCESSO.COM.BR



SUMARIO

PrEfQCIO. i 04
Solucdo para gerar negdcios em tempos de crise.......... 05
Quem promove rodada de NegoCios.........eeeeeeevveeeeeeennne. 10
Lugares para promover rodada de negdcios................... 13
O que € uma rodada de NegOCIOS......cuveeeeeeeecuveeeeeeennnee. 18
O que é uma rodada de negdcios exclusiva................... 20
O que é uma rodada de negdcios setoridl..........uee......... 21
O que é uma rodada de negdcios temdtica................... 22
O que € uma rodada de negdcios internacionail............ 23
O que é uma rodada de negdcios corporativa............... 24
O que € Speed DAtING..cooveiieieeeeeeee e, 25
Qual a importédncia da rodada de negdcios.................... 28
Como organizar uma rodada de NegOCiOS.......cceevveeennn. 29
Quantas empresas podem participar de uma rodada

AE NEGOCIOS. .. i it eeeraa e e e 31
Quem se beneficia com arodada de negdcios.............. 32
Qual é o valor médio de uma rodada de negdcios?...... 33
Mesmo sem experiéncia, eu consigo organizar uma

rodada de NEGOCIOSZ.....ccoovureeeeeeeeeeeeeeeeeeee e 34
Beneficios do software..........oooveeieciiiieeeeeeee e, 35

Contato




Nas proximas paginas, vocé tera acesso a
um resumo do material que envolve a
solucao da Rodada de Sucesso (Software
e Treinamento), o qual certamente vai
auxiliar vocé na organizacao do seu
evento.

O conhecimento sem pratica,
normalmente nao agrega muito, mas a
pratica com o conhecimento te levara a
lugares que poucos chegaram, por isso,
aja agora e mude o seu futuro!




EM TEMPOS DE CRISE

Em tempos de crise, as empresas estao
buscando cada vez mais fazer negdcios e
parcerias, nao é verdade? O que vocé tem
feito para gerar mais negocios? Atrair
mais clientes, fornecedores ou parceiros?

A dificuldade em gerar negocios € comum
para milhares de empresarios... Ter
acesso a quem toma decisao é
extremamente complicado, talvez porque
empresarios gostam de conversar com
empresarios, e normalmente os negocios
sao feitos diretamente por eles.

A MELHOR SOLUCAO
PARA GERAR NEGOCIOS
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EM TEMPOS DE CRISE

Depois da decisao tomada pelos
empresarios, o fluxo interno de compras é
acionado e comeca a jornada
cliente/fornecedor.

Talvez vocé nao saiba, mas diversas
empresas e profissionais liberais tém
utilizado as Rodadas de Negdcios como
forma de encontrar empresarios e gerar
mais negocios entre eles.

A MELHOR SOLUCAO
PARA GERAR NEGOCIOS
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A MELHOR SOLUCAO
PARA GERAR NEGOCIOS
EM TEMPOS DE CRISE

Quanto tempo e dinheiro vocé acredita
gue as empresas gastam em propagandas
e contato telefénico para captar grandes
clientes que trazem pouco ou nenhum
resultado?

E o ponto mais importante da Rodada de
Negocios é justamente isso. Vocé
promovera o encontro das empresas da
sua cidade/regido ou darea de negdcios
gue se beneficiarao com o seu servico de
Rodada de Negocios.
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A MELHOR SOLUCAO
PARA GERAR NEGOCIOS
EM TEMPOS DE CRISE

Sao milhares de exemplos, desde a
empresa de contabilidade ou grafica que
pode divulgar seus servicos para o0s
empresarios da regidao, ao nutricionista
que busca empresas que possuem
interesse em alimentacao saudavel para
seus funcionarios.
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A MELHOR SOLUCAO
PARA GERAR NEGOCIOS
EM TEMPOS DE CRISE

E maravilhoso, ndo é? Mostrar que vocé
faz parte de uma solucao que gera
resultados para as empresas...

Como vocé se vé promovendo 0sS
encontros de empresarios para gerar
negocios, e consequentemente faturando
com isso, mesmo que VOocé nao tenha
conhecimento dos negodcios de cada
empresario participante.

Continue comigo neste e-book que

certamente vocé encontrara uma grande
oportunidade de iniciar sua Rodada-de™




QUEM PROMOVE RODADA
DE NEGOCIOS?
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QUEM PROMOVE RODADA
DE NEGOCIOS?




Vocé ja deve ter se perguntado “qual o
melhor local para realizar uma rodada de
negocios?”

E muito simples escolher um local! Dentre
centenas de lugares, exemplificaremos
apenas quatro lugares para que vocé
entenda como este tema sera facil:

- Universidade: Vocé deve procurar
lugares que tenham um facil acesso, por
exemplo, uma Dbiblioteca dentro da
universidade € uma otima opc¢ao para se
realizar uma rodada de negocios. Pelo
simples fato de ja ter mesas, cadeiras e
muito pouco ou nada de barulho.




Atualmente muitas universidades trazem
o empreendedorismo para seus alunos, e
sem duvidas, realizar uma rodada de
negocios € uma boa opcao.

Inclusive, no livro Ensino de
Empreendedorismo no Brasil: Panorama,
tendéncias e melhores praticas, a autora
Rose Mary Almeida Lopes cita a
importancia de “..utilizar metodologias
praticas em que os alunos se engajem em
projetos ou atividades fora dos limites da
instituicao de ensino, vinculando-os com
a comunidade ou o mundo dos
negocios...”
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- Buffets: Por sua vez seria outro local
apropriado, pois também contém mesas e
cadeiras, mas com um diferencial. E um
local amplo que abriga um numero maior
de pessoas. Neste caso, o organizador ja
contaria com o sistema de som, projetor,
etc. Assim, o investimento seria menor
para realizar uma rodada de negodcios.
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- Associacoes: Caso sua cidade ou bairro
nao tenha uma visao de negocios e vocé
pretende ajuda-los, também seria uma
boa opcao realizar uma rodada de
negocios em associacoes. Certamente isso
faz com que vocé colabore fazendo com
que a sua cidade/bairro prospere gerando
negocios entre as empresas.




- Restaurantes: Vocé pode fazer parcerias
com restaurantes e ainda receber uma
comissao pelo valor gasto dos
participantes. Quem nao gostaria de ter
pessoas conhecendo seu espaco, nao é
verdade?

Somente com estes exemplos, vocé ja
pode formular varios tipos de rodada de
negocios de acordo com a oportunidade
identificada!




A rodada de negdcios esta ganhando cada
vez mais forca no Brasil, e consiste
basicamente na geracao de negocios.

A rodada de negdcios é um evento
presencial de network com empresas, a
qgual as mesmas estabelecem contatos e
criam novas oportunidades, fortalecendo
acordos comerciais e parcerias.




Cada empresa tem um tempo pré-
definido para apresentar seus produtos
Ou servicos para as demais e, ao final das
apresentacdes, os participantes poderao
interagir entre si e gerar negocios,
parcerias e acordos comerciais.

Normalmente a rodada é realizada em
um uUnico dia, entre 4 a 8 horas.
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Rodada de negodcios exclusiva & um
evento de networking com empresas de
outros segmentos, porém, cada empresa
precisa obrigatoriamente ser exclusiva em
sua area de atuacao.
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O QUE E UMA RODADA
NEGOCIOS SETORIAL

evento
sas de
Festas e

, etc.

.....



O QUE E UMA RODADA DE
NEGOCIOS TEMATICA




O QUE E UMA RODADA DE
NEGOCIOS INTERNACIONAL

Rodada internacional de negdcios € um
evento de networking com empresas
nacionais e multinacionais. Atualmente
existem diversas empresas nacionais que
promovem seus trabalhos em outros
paises, desta forma, também é realizado
rodada de negdcios baseada em paises.




O QUE E UMA RODADA DE
NEGOCIOS CORPORATIVA

Sao eventos de networking com
funcionarios, os quais sao apresentados
suas areas e funcoes, desta forma, a
organizagao promove um engajamento e
todos conhecem com quem trabalho e
quais trabalhos sao realizados dentro da
organizacao.




O QUE E SPEED DATING
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A rodada de negdcios tem se tornado
uma excelente oportunidade de conversar
diretamente com empresarios que talvez
tenham interesse em parcerias, ou até
mesmo negociar quantidades maiores de
produtos/servicos.

Também vem se tornando uma oOtima
opcao para divulgacao de
produtos/servicos para quem realmente
toma decisdes na empresa.




O processo de organizacao é comparado a
um evento tradicional, porém, trata-se de
um evento que precisa ser muito bem
organizado porque os participantes
normalmente sao empresarios exigentes,
e qualquer falha pode resultar em uma
experiéncia  desagradavel para  os
mesmos.




Cada empresa tem um tempo pré-
definido para apresentar seus produtos
Ou servicos para as demais e, ao final das
apresentacdes, os participantes poderao
interagir entre si e gerar negocios,
parcerias e acordos comerciais.

Normalmente a rodada é realizada em

um uUnico dia, entre 4 a 8 horas.
I




A quantidade de empresas dependera
basicamente do local em que a rodada de
negocios sera realizada. O tempo de
apresentacao de cada empresa também
afetara diretamente a duracao da rodada.

Utilizando o nosso software, vocé pode
organizar uma Rodada de Negodcios com
ate 300 empresas, gerando uma dinamica
onde nao havera repeticbes de
participantes e todos apresentarao seus
negocios dentro de um tempo otimizado.




QUEM SE BENEFICIA COM A
RODADA DE NEGOCIOS
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Existem diversos valores praticados no
mercado, por iSsO depende
exclusivamente do publico e regiao,
porém, em Sao Paulo, por exemplo, a
média de valor por participante esta entre
RS 200,00 a RS 500,00.

Tendo como base o valor menor de RS
200,00, e considerando 300 empresas
participantes, a Rodada de Negocios
gerara um faturamento de RS 60.000,00
para o organizador e, certamente um
valor muito maior para as empresas que

QUAL E O VALOR MEDIO DE
UMA RODADA DE NEGOCIOS?

estiverem presentes no evento. /—-




Sim, pois vocé contara com todo o
suporte e um treinamento para ter o
conhecimento necessario para organizar
sua rodada de negodcios. Neste
treinamento também esta incluso o passo
a passo para utilizacao do software para
gue o seu evento seja verdadeiramente
um sucesso.




As marcas das empresas parceiras podem
ser apresentadas pelo proprio software,
por isso, vocé pode negociar valores de
publicidade para divulga-las durante o
evento.

‘C‘t Rodada de Sucesso

Aqui Fica o Nome Da Sua Rodada De Negécios F Rodada de

JSucesso
e — 0:00:20

Apresentagdo 1/7

Reunido
Tempo Programado 0:22:40

Tempo Decorrido 0:00:01
@ ® @ Apresentagdo Individual  0:00:20
Continuar  Pausar Voltar Intervalo Individual 0:00:05

1 Manual Intervalo da Reunido 0:00:00

1-2-3-4-5-6-7

-9-10-11-12-13-14
Adicione o logo das -— Adicione o logo das
empresas participantes -16-17-18-19-20-21 empresas participantes
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para divulgar empresas -23-24-25-26-27-28 para divulgar empresas
patrucinadoras - W : r e — — — — ——  — —_ patrucinadoras
(publicidade) durante o -30-31-32-33-34-35 (publicidade) durante o
evento. _—— evento.

-37-38-39-40-41-42

-44-45-46-47-48- 49




O processo de personalizacao da sua
rodada de negocios é rapido e facil dentro
do software, e vocé consegue fazé-lo em
apenas alguns cliques.

Vocé pode
negocios

espanhol.

. ; Rodada de
QS ucesso

Geral
Alertas
Etiquetas
Licenga

Fechar

Configuracoes Gerais

Mome da Reunido

Tipo de Apresentagdo
MNumero de Participantes
Tempo por Participante
Intervalo Individual
Intervalo do Grupo
NUmero de Mesas
Tempo Total

Imagem Direita

Imagem Esquerda

Idioma

Salvar

realizar sua
em portugueés,

Agqui Fica o Nome Da Sua Roc
Grupo

9 v
_ min |20 - | seg
_ min |5 ~| seg
_ min |0 - seg
_ 7 Participantes por Mesa

nagem Lateral.bmp E

Modelo gem Lateralbmp E

English

Portugués

Esparfiol

rodada
inglés

de
ou




Vocé pode automatizar totalmente sua
rodada de negodcios, inclusive adicionar
audios com narracao para trocas de
mesas, intervalo, etc.

‘Cf Rodada de Sucesso

Aqui Fica o Nome Da Sua Rodada De Negécios . Rodada de
Sucesso

0:00:20
Scheduled Time 0:22:40

Presentation  1/7 5 Jex Elapsed Time 0:00:01
@ @ @ Individual Presentation 0:00:20

Continue Pause Return Individual Interval 0:00:05

Meeting 1/8

1 Manual Meeting Interval 0:00:00

Table 1 1-2-3-4-5-6-7

Table 2 8-9-10-11-12-13-14
Adicione o logo das — Adicione o logo das
empresas participantes Table 3 15-16-17-18-19-20- 21 empresas participantes
ou use este espago - W : w:r v r MW m e e m m m m e e ou use este espaco
para divulgar empresas Table 4 22-23-24-25-26-27-28 para divulgar empresas
patrocinadoras e — patrocinadoras

(publicidade) durante o Table 5 29-30-31-32-33-34-35 (publicidade) durante o

evento. e evento.

Table é 36-37-38-39-40-41-42

Table 7 43-44-45-46-47-48-49
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Mesmo quem nunca participou de uma
rodada de negodcios, se familiarizara com
facilidade, pois o software indica a
sequéncia de mesas por participante, com
o0 numero da rodada e mesa.

o .' Rodada de
Sucesso

Relacionamento Networking Negdcio

Gerar Etiquetas

/ s 38 N



Ao imprimir o documento que o software
gera, cada participante tera um
direcionamento correto para as mesas
durante o evento, evitando duvidas,
atrasos ou interrupcoes.

O software gerencia o tempo do evento,
tendo como base a duracao total,
individual, intervalos, etc.
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Acesse 0 site

www.rodadadesucesso.com.br

Desperte o Empreendedor
gue had em voce!!

Edificio: Workcenter Praca da Moga
Enderec¢o: Rua Manoel da Nobrega,
n°. 598/628 — Diadema — Sao Paulo
Telefone: (11) 2477-2794

e-mail: rodada@rodadadesucesso.com.br


http://www.rodadadesucesso.com.br/

